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FORMULACION DE PROYECTOS DE COOPERACION INTERNACION AL.
LICITACIONES
INTERNACIONALES
( 20 HORAS TELEFORMACION)

Objetivos:

- Adquirir conocimientos sobre licitaciones internacionales para poder presentar una
candidatura y poder incrementar las posibilidades de negocio.

- Conocer los beneficios a partir de los proyectos adjudicados.

- Conocer las claves y herramientas necesarias para licitar: identificacion de oportunidades,
preparacion de muestras de interés, consorcios, acceso a lista corta, elaboracion de la oferta

técnica...
Contenido teorico:

1. Identificacién de proyectos, Organismos Multilaterales.

2. Organizacion: Gestion de base de datos de expertos y socios.

3. Consorcios.

4. Elaboracion de expresiones de interés.

5. Preparacion de oferta.

6. Elaboracion de propuesta técnica y financiera. Contenido teorico:
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